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Checlcdiste

Elektromobil durchstarten
und neue Kunden gewinnen

Gewissenhaft planen und Kosten r|cht|g kalkulieren
-

Installationskosten (z. B. Erd- und Kabelarbeiten) errechnen

Ol fnt

Wartungskosten recherchieren
(eventuelle Reparaturkosten nicht vergessen!)

Monatliche Strommehrkosten kalkulieren

Die passende Ladesdule finden

Einkaufsverhalten und Aufenthaltsdauer Ihrer Kunden analysieren
(bei Verbundstandorten auch die weiteren Verkaufsstellen
berticksichtigen)

Leistung der Ladesdulen definieren: Entscheidung tiber
AC- (langsame Ladung) oder DC-Ladestation (schnelle Ladung)



https://www.bav.bund.de/DE/3_Aufgaben/6_Foerderung_Ladeinfrastruktur/Foerderung_Ladeinfrastruktur_node.html;jsessionid=6707055B99E210B7631F757600F57112.live21302
https://www.kfw.de/inlandsfoerderung/Unternehmen/Energie-Umwelt/Finanzierungsangebote/Umweltprogramm-(240-241)/

lhre Ladesaule: Ein Hingucker und Kundenmagnet

-

Geeignete Aufstellungsmoglichkeiten priifen:
z.B. Parkpldtze oder Parkhduser

Stolperfallen vermeiden und Kabelfiihrung planen

Ladestationen vor Umwelteinfliissen schiitzen z.B. durch Uberdachung

Strom schenken und Kunden gewinnen: Anmeldung und Bezahlsystem

Was zu tun (st Wer machts Wann OK

Kostenloses Ladesystem ohne Anmeldung priifen

Bezahlsystem wadhlen: z. B. bargeldbasiert, kartenbasiert iber EC-,
Kredit- oder RFID-Chipkarte, webbasiert tiber eine App

Im Flow: Das Management lhrer Ladesaule
Was 24 tan ist

RegelmdRige Wartung durch einen Fachmann initiieren

Und jetzt kigpfen Sie sich
LW ruhig mal auf die Schalter!
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https://www.hde-klimaschutzoffensive.de/de

