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Die eigene Photovoltaikanlage

Wie Sie Ihr Dach zur Energiefabrik machen

Liebe Enzelhindlerin, lLigker Etnzelbindler,

die Energie der Sonne nutzen - das ist im Einzelhandel langst keine Seltenheit mehr.
Strom aus der eigenen Photovoltaikanlage (PV-Anlage) direkt zu verbrauchen oder
weiter zu vermarkten, hat trotz gesunkener Fordersdatze noch immer viele Vorteile.
Davon profitieren bereits viele Filialisten in der Branche und sie erreichen damit
erhebliche Energie- und Kosteneinsparungen.

Kleinere und mittlere Unternehmen haben nicht immer die Méglichkeit, groRere Ver-
dnderungen am Gebdude vorzunehmen. Das hat unterschiedliche Griinde: Oft sind
typische Handelsimmobilien nicht fiir die Eigenenergieerzeugung geeignet: Fast 90 %
der Handelsflachen in Deutschland sind angemietet. Hinzu kommt, dass Uber die Halfte
der Handelsfilialen entweder in eine Hduserzeile oder in ein Center integriert sind.

Sind Sie Eigentimerin bzw. Eigentlimer des Gebdudes, in dem sich Ihr Geschaft befindet,
konnte sich die Investition in eine eigene Solaranlage lohnen. Es gibt zahlreiche
Fordermodelle und Vermarlktungskonzepte. Aulerdem wirkt sich eine PV-Anlage
durch ihre warmedammenden, larmschiitzenden und zusatzlich dichtenden Eigenschaf-
ten positiv auf den energetischen Gesamtzustand eines Gebdudes aus.

Jeder Ledtfaden wird von ener Checldliste begletet, mit der Ste
Thren loetrieb iberprifen konnen. Damit sehen Sie auf etnen Blick,
welche Mapnahmen Sie beredts umgesetzt haben und an welchen
Stellen Sie noch nachjustieren lonnen.

Der Dach-Check

Am einfachsten ist es, wenn das fir eine PV-Anlage
vorgesehene Dach zu lhrem Haus gehort. Falls dies
nicht der Fall ist, sind natiirlich Vorabgespriache mit
dem Eigentiimer und letztlich seine Einwilligung
notwendig. Im ndchsten Schritt muss gepriift werden,
ob die Statik des Daches geeignet ist.

Fir Schragdacher stellt die Installation von Modulen in
der Regel keine zusdtzliche Belastung dar. Mithilfe einer
Verstarkung am Dach werden die Module dachparallel
montiert und sind kaum Windkraften ausgesetzt.

Bei Modulen auf Flachddachern hingegen miissen
aufgrund des Windes die notwendigen Zusatzgewichte
berlicksichtigt werden — sie kdnnen im Einzelfall eine
aufwendigere Verstarkung notwendig machen.

Planen Sie ohnehin eine neue Dacheindeckung,
wdre dies ein glinstiger Zeitpunkt, auch die PV-
Anlage zu realisieren. Eventuell kann die Anlage
dann optisch ansprechender ins Dach integriert werden.
Die Montage ist dann jedoch aufwendig und die
Kosten hoher.



Ist eine Flache fiir die Solaranlage gefun-
den, missen zundchst die Standortbedin-
gungen geklart werden. Hierzu wird die

Auch die Dachneigung spielt eine bedeu-
tende Rolle: Je starker die Dachausrichtung
von Stiden abweicht, umso vorteilhafter ist
eine geringere Neigung. Der optimale
Neigungswinkel liegt zwischen 30 und
35 Grad.

Auch wenn

, so konnen auch Dacher
die nach Osten oder Westen zeigen, gute
Leistungen erbringen. Gegeniiber einem
Stid-Dach ist der Ertrag jedoch in der
Regel um ca. 20 % geringer. Verschattun-
gen durch Baume beispielsweise kénnen
den Ertrag Ihrer Anlage schmdlern und
letztlich ist ja entscheidend, ob eine PV-
Anlage an lhrem Standort rentabel wdre.

oder Sie ziehen lhren Energie-
berater oder PV-Installateur zu Rate.

Bevor Sie die Photovoltaikanlage gewerb-
lich nutzen, sollten Sie sich

. In den
meisten Fallen ist eine Baugenehmigung
zwar nicht erforderlich, dies kann jedoch

Da Baurecht Ldndersache ist, kdnnen
Richtlinien und Vorschriften regional
variieren — daher unbedingt bei den loka-
len Behorden informieren.

je nach Standort variieren.

Haben Sie fir lhre eigene Solaranlage griines Licht?
Dann geht es zundchst ans Messen der Dachflache.
Dies kann auch ein erfahrener Solarteur erledigen. Mit
der ermittelten Nutzflache ist es nur ein Katzensprung
zur Anzahl der Module und damit der Anlagenleistung.

ErfahrungsgemdR werden auf einem Schrdagdach je
nach Modulart fir ein Kilowattpeak zwischen 6 und
16 m? Dachflache bendtigt. Bei einem Flachdach wird
aufgrund der gegenseitigen Verschattung der Module
eine rund doppelt so groRe Flache bendtigt.

Haben Sie einen Betrieb gefunden, der Ihre PV-
Anlage plant, liefert, montiert und in Betrieb nimmt?
Dann muss

. Dies ist aller-
dings nur bei netzgekoppelten Photovoltaikanlagen
der Fall.

Die

vorgenommen wer-
den und sollte auf jeden Fall vor oder spdtestens am
Tag der Inbetriebnahme erfolgen. Gleichzeitig sollte
aber die Anlage nicht langer als zwei Wochen vor Inbe-
triebnahme gemeldet werden.



Die restlichen 20% entfallen auf das
Montagesystem, den Netzanschluss und die Planung.
Die Preise der Photovoltaikmodule hangen vom Her-
steller sowie deren Qualitdt und Leistung ab, sodass
man vor dem Kauf den Preis verschiedener Solar-
module vergleichen sollte.

In manchen Photovoltaik-Shops kénnen Einzelkom-
ponenten wie Solarzellen auch separat gekauft wer-
den. Die Montage lassen Sie am besten von einem
Fachmann durchfihren.

Im laufenden Betrieb werden Kosten flr Versiche-
rung, Wartung und die Zahlermiete fallig.

Generell gilt die Formel: 1-2% der Investitionskosten
entsprechen den jahrlichen Betriebskosten einer PV-
Anlage.

Fern-Monitoring, Sichtkontrolle und Reinigung
gehoren zu einer guten Wartung der Solaranlage,
wie z.B. die Uberpriifung auf Verschmutzung oder
Beschdadigungen der Unterkonstruktion, Dachhaut
und der gesamten Hardware.

Diese Wartung sollte je nach Anlage und Montage
alle 3 Monate bis einmal im Jahr erfolgen. Die Wartungs-
kosten belaufen sich in der Regel auf pauschal 100 €
oder ca. 10 € pro kwWp.

Zu einer Photovoltaikanlage gehort neben dem
Solarmodul, in dem die tatsachliche Stromgewinnung
stattfindet, auch ein sogenannter solarer Wechsel-
richter. Dieser wandelt den im Solarmodul erzeugten
Gleichstrom in Wechselstrom um und macht ihn auf
diese Weise erst nutzbar.

bzw. machen etwa 10 % der Gesamtkosten
einer PV-Anlage aus.

Bei Flachdachmontagen liegen die Preise bei 300 bis
400€ je kWp. Anschlusskosten der Module an die
Wechsel- und Gleichstromseite der Solaranlage liegen
bei ca. 40-55€ pro kWp. Zudem konnen Sicherung
und Verkabelung weitere 100 € pro kWp erfordern.

Weiterhin fallen Ausgaben fiir die Installation eines
Blitzableiters an und manchmal missen auch arbeits-
bedingte Beschadigungen auf dem Dach repariert
werden.

Je groRer die
Anlage desto geringer die Kosten pro kWp.

Dieser
priift, wie viel Strom in das 6ffentliche Netz gespeist
wird. Hier fallt eine Mietpauschale von ca. 40 € im
Jahr an. Fiir groRere Anlagen empfiehlt sich aulRer-
dem eine Versicherung: Neben der Betreiber-Haft-
pflicht ist eine Allgefahren-Versicherung sinnvoll, um
unnotige Folgekosten bei z. B. Hagelstiirmen vorzu-
beugen. Dieser Posten macht etwa 180 € pro Jahr aus.


https://www.rechnerphotovoltaik.de/rechner/amortisationszeit

Eines ist klar: Fiir eine eigene PV-Anlage auf dem Dach
fallen groRere Investitionen und laufende Kosten an.
Einige Solarfirmen bieten deshalb neue Finanzierungs-
modelle an. Gegen eine feste, monatliche Gebiihr
kdnnen Sie eine Solaranlage auch mieten. Der Vorteil:

Die meisten PV-Anlagen werden als netzgekoppelte
Anlagen betrieben. Im Gegensatz zu Inselanlagen
(vom offentlichen Stromnetz unabhangige Solarstrom-
anlagen) speisen sie den nicht direkt genutzten Solar-
strom in das 6ffentliche Netz ein, der dann mit einer
Einspeiseverglitung vom Netzbetreiber vergiitet wird.

Aufgrund der aktuell geringen

, lohnt es sich am meisten, von Ihrem Solar-
strom so viel wie moglich direkt selbst oder mit Hilfe
eines Stromspeichers zu nutzen. Die aktuellen EEG-
Fordersdtze finden Sie auf

Wenn Sie als Anlagenbetreiber die Einspeisevergiitung
gemadl Erneuerbares-Energien-Gesetz (EEG) nicht in
Anspruch nehmen mdéchten, konnen Sie lhren Strom
auch vermarkten, also direkt an einen Kaufer liefern.
Doch auch die ist
an Regelungen aus dem EEG gebunden. Eine Moglich-
keit stellt die sogenannte dar.
Dabei verkaufen Sie Ihren (berschiissigen Solar-
strom an z. B. die Kommune oder andere in der Ndhe
befindliche Betriebe.

Die Anlage ist in professionellen Hinden und Sie
mussen sich um eine Vielzahl an Serviceleistungen
wie Planung, Montage, Installation, Wartung, Ver-
sicherung und etwaige Reparaturen nicht kimmern.

Sobald der Mietvertrag auslduft (in der Regel nach
10 bis 20 Jahren), kdnnen Sie entscheiden, ob Sie die
Anlage kaufen, abmontieren oder wie bisher weiter-
betreiben mochten.

Das hat den Vorteil, dass Sie vom Abnehmer einen
héheren Preis als die Einspeiseverglitung erhalten
und dieser auch weniger fiir den Solarstrom zahlt als
bei einem Stromanbieter.

Bei einer Eigenvermarktung iber das 6ffentliche Netz
wird der Strom an einen Stromhdndler geliefert.
Damit verbunden ist jedoch ein erhohter Verwaltungs-
aufwand. Die Stromvermarktung wird daher in der
Regel von spezialisierten Dienstleistern tibernommen.

Durch die
Marktpramie erhdlt der Anlagenbetreiber einen Betrag
etwa in Hohe der Einspeisevergiitung aus zwei Quellen:
Zum einen von dem Direktvermarkter, an den er
seinen Strom verkauft und zum anderen - wie bisher
die Einspeisevergiitung — vom Netzbetreiber. Hier
entsteht also kein finanzieller Nachteil, allerdings wer-
den von einem Direktvermarktungsunternehmen
Vermarktungspauschalen erhoben, die je nach
Anbieter variieren.

Die Bundesnetzagentur hat einen Leitfaden zum Ein-
speisemanagement veroffentlicht, in dem viele Details
und Regelungen erldutert werden. Sie finden diese
online auf:

Gefordert durch:

* Bundesministerium
i’ fiir Umwelt, Naturschutz
und nukleare Sicherheit

aufgrund eines Beschlusses
des Deutschen Bundestages
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http://www.hde-klimaschutzoffensive.de
https://www.bundesnetzagentur.de/DE/Sachgebiete/ElektrizitaetundGas/Unternehmen_Institutionen/ErneuerbareEnergien/ZahlenDatenInformationen/EEG_Registerdaten/EEG_Registerdaten_node.html;jsessionid=C27D374D75C946DE4F9247F0B73FD216
https://www.bundesnetzagentur.de/SharedDocs/Downloads/DE/Sachgebiete/Energie/Unternehmen_Institutionen/ErneuerbareEnergien/Einspeisemanagement/Leitfaden3_0_E/Leitfaden3.0final.pdf;jsessionid=5D502BAF451B41534B7D521831BF0046?__blob=publicationFile&v=3

